
Коротко

Глобальное потепление волнует 
правительства развитых стран. Чтобы 
сократить уровень выбросов вредных газов 
в атмосферу, они разрабатывают планы 
перехода их экономик на возобновляемые 
источники энергии. 

	 Еврокомиссия, Япония, Южная 
Корея, Австралия, Нидерланды — 
все представили стратегии развития 
водородных экономик. Даже лидер по 
выбросам углерода, Китай, называет 
водород главным источником энергии в 
своей экономике будущего.

	 Продажи электротранспорта на 
водородных топливных элементах 
выросли в два раза в 2019 году, 
сообщает Международное энергети-
ческое агентство (IEA).  

	 Один из основных производителей 
водородных топливных элементов в мире 
— американская компания Plug Power. Ее 
акции в этом году выросли уже в восемь 
раз. Есть ли у них еще потенциал для 
роста, читайте далее в нашем обзоре.
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БОЛЬШОЙ ОБЗОР

Plug Power 
Ставка на водородный бум

Компания Plug Power появилась на свет 
более 20 лет назад в США, и первым ее 
продуктом стали системы резервного питания 
на водородных топливных элементах. Затем 
компания начала предлагать топливные 
элементы на водороде для складской техники, 
а также сопутствующую инфраструктуру — 
системы хранения водородного топлива 
и заправки. Три года назад ассортимент 
компании пополнили системы водородных 
топливных элементов для электромобилей 
и электрогрузовиков. Сейчас компания 
производит водородные решения даже для 
дронов и роботов, а ее системами резервного 
питания могут пользоваться дата-центры. 

О бизнесе 

Аналитический отчет 
составлен в соответствии с 
Методикой оценки ценных бумаг 
Тинькофф Банка. 

Обзор содержит информацию о ценных 
бумагах, которые предназначены только 
для квалифицированных инвесторов 
в соответствии со ст. 51.2 Федерального 
закона №39-ФЗ «О рынке ценных бумаг». 

система резервного питания Plug Power

водородные топливные элементы Plug Power  
для погрузочной техники и заправки для них

система хранения водородного топлива от Plug Power

водородные топливные элементы Plug Power для 
электротранспорта, дронов и роботов

Продуктами и услугами Plug Power пользуются 
преимущественно:

	 ритейлеры; 

	 службы доставки;

	 телеком-операторы; 

	 автопроизводители;

	 транспортные компании, включая 
операторов железных дорог и аэропортов. 

 
 
 

Среди клиентов уже есть такие гиганты, 
как BMW, FedEx, Amazon и Walmart. 

Кстати, партнерства Amazon и Walmart 
с Plug Power не ограничиваются только 
контрактами на закупку товаров. 
Ритейлеры еще и инвестирует в Plug 
Power. У них есть варранты, которые 
дают право купить акции производителя. 

В целом сотрудничество 
с каждым из ритейлеров 
оценивается в

$600 
млн.

О продукте 

Водородные топливные элементы — это 
альтернатива дизельным двигателям и 
электрическим аккумуляторам. Причем у них 
есть как преимущества перед ними, так и свои 
проблемы, которые тормозят их массовое 
внедрение. 

 
Преимущества 

	 Водородные топливные элементы эколо-
гичнее дизельных двигателей. 

А если они работают на чистом водороде, то 
побочными продуктами станут лишь тепло и 
вода — и никаких выбросов углекислого газа, 
метана и оксида азота.

Чистый водород можно получить с помощью 
электролизера. Это устройство, которое 
расщепляет воду на ее основные компоненты, 
кислород и водород, используя возобновля-
емую электроэнергию солнца или ветра.  
 
 

Получается, что зеленым может быть 
и сам водород, и его производство.  

 
 

	 Помимо экологичности, водородные 
топливные элементы обладают высокой 
энергоэффективностью. 
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По подсчетам Министерства 
энергетики США, среднее КПД 

водородных 
топливных 
элементов

двигателей 
внутреннего 

сгорания

40—60% 25%

То есть водородным топливным 
элементам нужно в два—три раза 

меньше топлива, чтобы произвести 
такой же объем энергии.

Высокий КПД топливных элементов 
достигается за счет того, что они минуют 
процесс сжигания топлива и сразу превращают 
химическую энергию в электрическую, гене-
рируя постоянный ток. Этим топливный 
элемент подобен батарее. Но в отличие от 
нее он не может накапливать электрическую 
энергию. Что он может, так это производить 
электроэнергию без подзарядки. Для этого 
ему нужен запас топлива и воздуха. 

Поэтому водородные топливные элементы 
можно использовать для систем резервного 
питания. 

	 Они не только эффективнее дизельных, 
но и работают бесшумно и без вибраций, 
потому что им не нужны шумные роторы 
высокого давления для сжигания топлива.

Это особенно важно для генераторов 
электроэнергии на крышах. 

	 В целом более простое устройство и 
более высокая эффективность делают 
обслуживание и поддержание работы 
топливных элементов более дешевыми. 

 
 
 

Компания Plug Power подсчитала, 
что ее клиенты, переходя с дизельных 

генераторов на ее водородные, 
сокращают операционные расходы

на 84%.

 

	 Еще одно важное преимущество, но уже 
перед электрическими аккумуляторами и 
батареями — скорость заряда. 

Для небольшой погрузочной техники, которая 
работает на складах, разница может быть 
не так велика. Электрические аккумуляторы 
зарядятся через 15 минут, а водородные 
топливные элементы от Plug Power — за две. 

Но разница становится ощутимой, если 
говорить о больших грузовиках. Чтобы 
проехать 200 км, грузовику на водороде 
нужно меньше пяти минут для зарядки, а 
грузовику на электрическом аккумуляторе 
примерно с такой же грузоподъемностью — 
три часа. 

Тип  
двигателя Дистанция Грузоподъем- 

ность

Время 
заправки/ 

заряда

Дизельный 800 км 20,4 т 5 мин

Электрические 
аккумуляторы

200 км 19,96 т 3 ч

800 км 15,7 т 11 ч

Водородные 
топливные 
элементы

240 км 20,4 т 5 мин

800 км 19,3 т 15 мин

Источник: Deutsche Post (DHL Group), Plug Power 

На более длинных дистанциях грузовики на 
электрических аккумуляторах пока в принципе 
не могут конкурировать по скорости заряда и 
грузоподъемности и выполнять минимальные 
требования клиентов по перевозке грузов, 
считают в Plug Power. 
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Сравнение мощности электрогрузовиков 
на аккумуляторах и на водороде

Источник: Deutsche Post (DHL Group), Plug Power 

Поэтому (по крайней мере пока) службы 
доставки, ритейлеры и операторы обществен-
ного транспорта выбирают не электрические 
аккумуляторы, а водородные топливные 
элементы, когда задаются целью сократить 
уровень выбросов углеводородов.

 
Проблемы 

Водород — самый распространенный 
химический элемент во Вселенной, но в 
чистом виде он не встречается.

	 Его надо производить, но способы 
производства либо дорогие, либо 
неэкологичные. 
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Разбивка по способам производства 
водорода в мире

Источник: Министерство энергетики США

Сейчас больше всего водорода производят 
путем паровой конверсии природного газа. 
Она сопровождается выбросами углекислого 
газа. Есть технологии улавливания и хранения 
CO2, но они еще больше усложняют процесс 
производства и повышают его стоимость.

Хорошая новость в том, что дорогое 
производство водорода может компенси-
ровать его высокая энергоэффективность. 

	 Водорода нужно в разы меньше, чтобы 
обеспечивать ту же энергию, что дают 
углеводороды. Например, килограмм 
водорода может заменить галлон 
бензина. 

При этом стоимость их производства 
практически одинаковая, даже если при 
паровой конверсии природного газа 
использовать технологии по сбору CO2. 

 
 
 

Получается, что водород может быть 
конкурентоспособен в ценовом плане. 

 
 
 
В конце прошлого года шесть крупных 
проектов с этой технологией были введены 
в эксплуатацию. В совокупности они могут 
производить 350 тысяч тонн водорода в год, 
что удвоит мировой объем низкоуглеродного 
производства. Еще 20 проектов планируют 
запустить в первой половине этого десятилетия.

Самым зеленым способом производства 
водорода считается производство на 
электролизерах. Для этого нужны только вода 
и возобновляемые источники энергии (солнце 
или ветер). Но их нужно много, что делает 
производство дорогостоящим. 

	 Однако и здесь есть положительный 
момент: цены на возобновляемые 
источники энергии падают по мере 
развития новых технологий и расширения 
производств. 

	 Вопрос заключается в том, будет ли 
сокращаться стоимость электролизеров 
и зеленого водорода вслед за ними. 

На западных рынках они все еще стоят 
дорого, но обнадеживающие признаки 
есть. Стоимость щелочных электролизеров, 
производимых в Северной Америке и Европе, 
упала на 40% за период с 2014 по 2019 год. 
Системы китайского производства стоят уже 
на 80% дешевле, чем западные. 

 
 
 

Если производство электролизеров 
увеличится, а затраты продолжат 

сокращаться, то стоимость полностью 
зеленого водорода может опуститься до 

$0,7—1,6/кг 
в большинстве стран мира еще до 2050 

года, подсчитали в Bloomberg.  
 
 

	 Таким образом, производство зеленого 
водорода может стать дешевле, чем 
производство из природного газа со 
сбором CO2.  

$14

$12

$10

$8

$6

$4

$2

$2,27/кг водорода 
$17,62/MMBtu природ. газа 
$107,37/барр. нефти 
$2,29/галлон бензина 

$0

$1,91$1,48
$2,4

$4,3
$5,58

$5,96

$8,19

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12

1 	 газификация угля без сбора CO2

2 	 автотермический риформинг метана  
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	 энергии
10

	 термолиз с использованием солнечной 
	 энергии
11

	 электролиз с использованием солнечной 
	 энергии
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Текущая стоимость производства водорода 
в зависимости от технологии

средняя стоимость диапазон затрат

эквивалентная стоимость производства 
ископаемого топлива со сбором CO2

Источник: Министерство энергетики США

https://www.iea.org/reports/hydrogen
https://static2.tinkoff.ru/portal/invest/method_securities.pdf
https://www.youtube.com/watch?v=BihPQmNEdcY&feature=emb_title
https://data.bloomberglp.com/professional/sites/24/BNEF-Hydrogen-Economy-Outlook-Key-Messages-30-Mar-2020.pdf


Развитые страны уже активно разворачивают 
производство электролизеров. В марте этого 
года в Японии начал действовать проект 
мощностью 10 МВт, а в Канаде строится 
проект мощностью 20 МВт. Европейский 
союз в рамках своей стратегии развития 
водородной экономики собирается 
построить электролизеры общей мощностью 
6 гВт к 2024 году и 40 гВт к 2030-му. К 
концу десятилетия ЕС хочет производить 
10 млн тонн зеленого водорода. Это в 
28 раз больше, чем было произведено 
низкоуглеродного водорода во всем мире 
в 2019 году.

Последние полтора года выручка Plug Power 
беспрерывно растет. 

	 За первые девять месяцев 2020-го она 
увеличилась на 56% по сравнению с 
прошлым годом, а в третьем квартале 
достигла рекордного объема за 22 года 
существования компании — $107 млн. 

На самом деле компания заработала $125,6 
млн на продажах, но в финансовой отчетности 
она учитывает выручку как разницу продаж 
и выплат по варрантам таким инвесторам, как 
Amazon и Walmart. 

Но ситуация может измениться, ведь теперь 
у компании есть собственный бизнес 
электролизеров и она уже разворачивает 
производство собственного водорода. Сейчас 
продажа водородного топлива приносит 
компании около 9% выручки. 

	 Но если водород станет одним из главных 
источников электроэнергии в мире, его 
производство и продажа могут стать 
главным бизнес-направлением для 
компании, обойдя сегмент топливных 
элементов. Об этом говорит генеральный 
директор Энди Марш. 

	 Новый бизнес может не только изменить 
специализацию компании, но и помочь 
ей сохранить впечатляющие темпы роста 
даже после пандемии. 

Генеральный директор уже повысил цель по 
выручке на 2024 год до $1,2 млрд — это в 
пять раз больше, чем компания заработала в 
прошлом году. 

	 Что касается чистой прибыли, то пока 
компания работает в минус. 

Plug Power на рынке уже более 20 лет, но 
первые десять лет она занималась в основном 
разработкой, а по-серьезному коммерциа-
лизировать свои технологии начала только в 
2010-х, когда стала предлагать решения для 
складов и электротранспорта. Кроме того, 
она осуществила немало поглощений за свою 
историю — семь с учетом двух в этом году. 
Сейчас компания продолжает направлять 
большую часть доходов на рост. В этом году 
она увеличила объем инвестиций в восемь 
раз. Другая статья расходов — это оплата 
долгов, которые компания также брала, 
чтобы расти. 

Прогнозы по диапазону затрат на 
производство водорода у крупных 

проектов*

*Диапазоны затрат на производство водорода на 
возобновляемых источниках энергии у крупных 
проектов указаны с учетом оптимистичных прогнозов 
в отношении капитальных вложений. 

Прогнозы предполагают цены на природный газ 
в диапазоне $1,1—10,3/MMBtu, цены на уголь в 
диапазоне $30—116/тонна.
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источниках энергии

Источник: BloombergNEF

Стратегия развития водородной 
экономики Европейского Союза  

2024 г. 2030 г.

6 гВт 40 гВт

объем  
мирового 

производства 
низкоуглерод. 

водорода в 
2019 г.

цель ЕС  
по объему 

производству 
зеленого 

водорода на 
2030 г.

0,36 
млн тонн

10 
млн тонн

Но проблема дорогого производства является 
не единственной. 

	 Хранить и транспортировать водород 
сложнее, чем ископаемое топливо. 

В Bloomberg подсчитали, что если бы сегодня 
водород заменил природный газ в мировой 
экономике, то для обеспечения такого 
же уровня энергетической безопасности 
потребовалось бы построить в 3—4 раза 
больше инфраструктуры для его хранения. 

Дело в том, что у водорода самая низкая 
плотность среди газов. Он легче даже 
воздуха. По этой причине он может быстро 
проникать в металлы, а при контакте с 
кислородом еще и взрываться. 

 
 
 

Для хранения и транспортировки 
водорода нужны либо низкие температуры, 

либо высокие давления, либо активные 
материалы, которые взаимодействуют  

с воздухом или водой.  
 
 

Поэтому самая низкая стоимость водорода, 
включая стоимость доставки и хранения, 
будет в регионах, где развернуты крупно-
масштабные сети трубопроводов, геологи-
ческие хранилища и большие мощности 
возобновляемых источников энергии. 
Bloomberg предполагает, что такими 
регионами могут стать:

	 США;

	 Бразилия;

	 Австралия;

	 Скандинавия;

	 Ближний Восток. 

Стоимость водорода может быть 
выше на 20—25% в Западной Европе, 
Китае, Индии и на 50—70% в Японии и 
Южной Корее, которые обладают более 
слабыми возобновляемыми ресурсами и 
неблагоприятной геологией для хранения.

 
Как эти проблемы решает Plug Power? 

Еще в 2013 году компания разработала 
автономную станцию, которая сама производит 
водородное топливо из природного газа. 
Это стало спасением для клиентов, которые 
управляют небольшим парком погрузочной 
техники на своих складах. Им больше не надо 
было устанавливать целые комплексы по 
хранению сжиженного водорода в баках и 
его распределению в заправочные станции.

Для своей сети водородных заправок в 
Северной Америке и обслуживания клиентов, 
которые купили ее системы резервного 
питания, Plug Power сама закупала сжи-
женный водород у поставщиков. Но скоро 
необходимость в этом может отпасть.

Компания сама будет производить водород. 
В этом году она купила производителя газа 
United Hydrogen Group и производителя 
электролизеров Giner ELX. После этих 
поглощений компания уже анонсировала 
строительство пяти заводов по производству 
зеленого водорода (на возобновляемых 
источниках). Они станут одними из первых в 
Северной Америке. 

завод 
функционирует

заводы 
строятся*

*запуск ожидается в 2022/25 гг.

трубопроводы

Пять новых заводов смогут 
производить 

в день в год

100 
 тонн

> 36 тыс. 
тонн

Это 10% от мирового объема 
низкоуглеродного производства 

водорода в 2019 году.

Мировой объем производства 
низкоуглеродного водорода, тыс. тонн 

Источник: Международное энергетическое агенство (IEA)
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Таким образом, Plug Power станет 
не только одним из лидеров по 

производству топливных элементов на 
водороде, но еще и одним из главных 
поставщиков водородного топлива. 

 

Причем уже к 2024 году 
компания обещает, что

более 50%
поставляемого водорода будет 
получено на возобновляемых 

источниках энергии.

О финансах 

Рост выручки год к году

97%

-5%

73% 70%

54%

92%

-18%

63%

12%

53%

89%

18%

80%

-40%

-20%

0%

20%

40%

60%

80%

100%

120%

Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 Q1 Q2 Q3

2017 2018 2019 2020

Источник: Bloomberg

Всплеск спроса вызвала пандемия, которая 
увеличила нагрузку на логистические сети 
ритейлеров. 

	 Решения от Plug Power использовали 
такие гиганты, как Walmart, Amazon и 
Kroger. 

	 В целом их применяли для логистики 
около 30% всех продуктов питания в 
США. 

	 Благодаря их экологичности клиенты 
смогли сократить выбросы углекислого 
газа на 3 млн кг. 

Сейчас основной доход приносят продажи 
водородных топливных элементов и 
сопутствующих инфраструктур (системы 
хранения водородного топлива и заправки). 

Разбивка выручки по сегментам

Источник: отчетность компании
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Выручка Plug Power  

2019 г. цель на 2024 г.

$230 млн  $1,2 млрд

Аналитики пока дают прогнозы только 
до 2023 года включительно. Согласно их 
прогнозам, выручка будет расти в среднем на 
36% в год. Если компания будет показывать 
такие темпы роста, то в 2024 году она 
действительно может достичь своей цели или 
быть очень близко к ее достижению.

Прогнозы аналитиков относительно 
выручки Plug Power

Источник: Bloomberg
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Динамика чистой прибыли
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	 В третьем квартале этого года Plug 
Power сумела вдвое сократить размер 
долга, но он все еще существенный, если 
соотносить его с доходами компании. 

	 Аналитики прогнозируют, что в 
ближайшие три года компания все еще 
не сможет выйти в прибыль, но к уровню 
безубыточности ей все же удастся 
подойти.  

Прогнозы аналитиков относительно 
чистой прибыли Plug Power

Источник: Bloomberg
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Возможно, 2024-й станет первым 
годом, когда компания не только 

заработает больше $1 млрд выручки, 
но и наконец-то выйдет в плюс. 

Драйвер роста 

Развивать водородную экономику собираются 
правительства многих стран, причем как 
на глобальном уровне, так и на своих 
территориях. В сентябре 2019 года 35 стран 
и международных учреждений согласовали 
глобальный план действий по расширению 
НИОКР в водородной сфере. Цель плана — 
увеличить число транспортных средств на 
водородных топливных элементах до 10 млн 
к концу десятилетия. Это в 400 раз больше, 
чем было на конец 2019-го, по данным IEA.

Число транспортных средств 
на водородных топливных элементах 

в мире

2019 г. цель на 2030 г.

25,2 тыс.  10 млн

Свои стратегии развития водородных 
экономик уже представили Япония, 
Австралия, Южная Корея, Нидерланды, 
Германия, Франция. Все они устанавливают 
цели по количеству транспортных средств 
на водороде, часам их работы и уровню 
выбросов углеводородов, который они 
хотят сократить. Но лидерами в водородной 
сфере могут стать Европейский союз и 
Китай, конкуренция между которыми может 
значительно сократить стоимость водорода 
и способствовать его массовому внедрению. 

Сейчас Китай лидирует по количеству 
грузовиков и автобусов на водороде, а также 
производит больше всего водорода в мире — 
18% от мирового объема. Однако для 
производства водорода Китай использует 
преимущественно уголь. Такой способ самый 
неэкологичный из всех. 

В свою очередь, ЕС делает ставку на эколо-
гичное производство на возобновляемых 
источниках, потому что хочет сократить 
уровень выбросов вредных газов на 50% 
к 2030 году и свести его к нулю в 2050-м.

	 В этом году Еврокомиссия объявила, 
что только в этом десятилетии потратит  
€1 трлн на развитие водородной 
энергетики, включая строительство 
электролизеров.  

https://www.iea.org/reports/hydrogen
https://ec.europa.eu/energy/sites/ener/files/hydrogen_strategy.pdf
https://ec.europa.eu/energy/sites/ener/files/hydrogen_strategy.pdf
http://d18rn0p25nwr6d.cloudfront.net/CIK-0001093691/f92e3270-97a6-4664-871b-c234db39063c.pdf
https://data.bloomberglp.com/professional/sites/24/BNEF-Hydrogen-Economy-Outlook-Key-Messages-30-Mar-2020.pdf
https://s21.q4cdn.com/824959975/files/doc_financials/2020/q3/Plug-Power-Q32020-letter-F3.pdf
https://www.iea.org/reports/hydrogen
https://www.iea.org/reports/hydrogen
https://docviewer.yandex.ru/view/1068460007/?page=1&*=9Kfe10rwkOu3%2FzUJvL0NV6%&lang=en


Поэтому европейский рынок больше привлекает 
Plug Power. Компания уже на нем работает, но 
хочет стать его лидером, судя по ее стратегии. 
Она планирует расширяться во всех направ- 
лениях, включая:

	 поставки зеленого водорода и 
электролизеров;

	 поставки топливных элементов и заправок 
для аэропортов, морских портов, складов, 
грузовиков, автобусов, поездов и 
самолетов. 

Об акциях 

ЕС — ЛИДЕР 
В ВОДОРОДНОЙ ИНДУСТРИИ

объем 
инвестиций, 

которые нужно 
от европ. 

компаний в 
индустрию к 

2030 г.

объем  
инвестиций ЕС для 
финансирования 

инициатив 
 

(Green Deal, Horizon 
2020, EU Innovation 

Fund, IPCEI, Green 
Ports&Airports)

альянс 
ведущих 
европ. 

компаний 
по зеленому 

водороду

€65 
млрд

€20 
млрд

European 
Clean 

Hydrogen 
Alliance

Возможности для Plug Power на 
европейском рынке до 2030 г. 

Транспорт Логистика
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500 тыс. 
легковых 

автомобилей 
на водороде

50 тыс. 
грузовиков и 
автобусов на 

водороде

1 тыс.  
поездов на 
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Green 
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водород)
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Airbus 
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Источник: презентация генерального директора 
Энди Марша на Plug Symposium 2020

Более того, Plug Power хочет продавать не 
только напрямую, но еще и через совместные 
предприятия, которые рассчитывает создать 
вместе с европейскими автопроизводителями и 
энергетическими компаниями. Возможно, таким 
образом Plug Power рассчитывает получить 
часть государственных субсидий, потому 
что тесное сотрудничество с европейскими 
властями также фигурирует в стратегии 
компании. 

Большой потенциал открывается еще и на  
домашнем американском рынке. Следующие 
четыре года, похоже, пройдут под президент-
ством демократа Джо Байдена. В своей 
предвыборной кампании Байден отводил 
особое место чистой энергетике и обещал 
выделить $2 трлн на ее развитие. 

в предвыборной 
кампании Байдена

$2 млрд
на развитие чистой 
энергетики в США

	 Сумма инвестиций может быть куда 
меньше, если республиканцы сохранят 
контроль над Сенатом США. 

	 Но при Байдене вероятность налоговых 
льгот и даже субсидий для игроков 
зеленой энергетики есть. В том числе 
и для Plug Power.

В этом году акции компании подорожали уже 
в восемь раз и сейчас торгуются не только по 
рекордной для себя цене, но еще и с рекордным 
мультипликатором P / S. 

	 Это говорит о высоких ожиданиях 
инвесторов и высоких рисках коррекции 
в краткосрочной перспективе. 
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	 Аналитики тоже считают, что бумаги стоят 
дорого и текущая справедливая стоимость 
должна быть ниже. 

Потенциал акций

Источник: Bloomberg
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	 Однако на длинном горизонте потенциал 
роста есть. Из 13 аналитиков 11 
рекомендуют покупать акции либо 
считают, что бумаги обгонят рынок. 

НУ И ЧТО?

	 Компания Plug Power может стать одним 
из бенефициаров тренда на чистую 
энергетику. Она производит водородные 
топливные элементы, которые экологичнее 
и энергоэффективнее дизельных двигателей 
и генераторов. С компанией сотрудничают 
и в нее инвестируют такие гиганты, как 
Amazon и Walmart. 

	 Сейчас главным препятствием на пути 
внедрения водородной энергетики во 
всем мире является высокая стоимость 
производства, хранения и транспортировки.

	 Однако правительства развитых стран 
уже активно вкладывают в расширение 
производства водорода и сетей 
водородных заправок, а также стремятся 
перевести свою промышленность и 
транспорт на водородные топливные 
элементы.

	 Plug Power тоже не стоит на месте. В этом 
году компания купила бизнесы, которые 
позволят ей самостоятельно производить 
водород как из природного газа, так и 
на возобновляемых источниках энергии. 
Производство собственного водорода 
не только сократит расходы, но и станет 
новым источником доходов, особенно 
учитывая растущий спрос на зеленый 
водород.

	 Даже без нового драйвера роста 
выручка компании растет. Аналитики 
прогнозируют, что в ближайшие три года 
она будет увеличиваться в среднем на 
36% в год.

	 Plug Power пока не зарабатывает никакой 
прибыли, а к уровню безубыточности 
может подойти только в 2023 году. 
Отсутствие прибыли и приличный размер 
долга связаны с тем, что компания 
активно вкладывает в рост. Учитывая 
появляющиеся правительственные 
инициативы по развитию водородных 
экономик, такая стратегия может быть 
оправданной. Но полностью риски 
исключать не стоит.

	 Поэтому инвестиции в Plug Power — это 
агрессивная ставка на рост водородной 
индустрии. Более того, инвесторам надо 
быть готовыми к тому, что она сыграет 
только на длинном горизонте. 

	 Мы выделяли акции Plug Power среди 
других бумаг зеленой энергетики в нашей 
инвестстратегии на 2021 год. На какие 
еще акции стоит обратить внимание 
инвестору, читайте по ссылке.

! 	 Ценные бумаги и другие финансовые инструменты, упомянутые 
в данном обзоре, приведены исключительно в информационных целях; 
обзор не является инвестиционной идеей, советом, рекомендацией, 
предложением купить или продать ценные бумаги и другие финансовые 
инструменты. 

Весь текст дисклеймера

Остались вопросы?  
Задайте их вашему  
персональному менеджеру.

https://www.ir.plugpower.com/Home/default.aspx
https://strategy2020.tinkoff.ru/new

